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“Un biglietto da visita 

dell’ecosistema fiorentino 

dell’innovazione, fatto non 

solo di numeri ma anche di 
storie e volti”

“L’affresco di 

un ecosistema 
aperto e 

pulsante”







Il primo servizio totalmente condiviso da tutti gli attori della 
rete.

Dal 15 settembre ‘21 è possibile prenotare

una consulenza on-line per presentare
la propria impresa o idea imprenditoriale

e conoscere le opportunità offerte dalla rete
Make Next in Florence

Una consulenza sempre personalizzata per sostenere 
le idee innovative del territorio. 

SPORTELLO 
VIRTUALE

La prenotazione è effettuabile direttamente 
dal portale – Dati condivisi con partner



L’addetto valuta la richiesta e mette in contatto il richiedente 

con il soggetto della rete maggiormente in grado di affrontare la 
richiesta.

Risposta immediata o analisi condivisa coi partner e 
Feed back via mail

SPORTELLO 
VIRTUALE



SNI Servizio Nuove Imprese (50% richieste)
PatLib – Tutela il tuo marchio/brevetto

PID
Incubatori / Acceleratori

Business Angels
Make Next (altro)

Quali indirizzi..



SNI – Servizio Nuove Imprese
Sportello informativo primo orientamento per aspiranti imprenditori

L’aspirante imprenditore riceverà gratuitamente indicazioni in merito a:

- adempimenti amministrativi necessari per avviare l’impresa (apertura 

Partita Iva, iscrizione alla Camera di Commercio, iscrizione INPS, INAIL, 
ecc.)

- requisiti professionali, le autorizzazioni, ecc. richiesti per iniziare 
l’attività

le possibili forme giuridiche dell’iniziativa imprenditoriale (impresa 

individuale, società di persone, società di capitali, cooperative)
- finanziamenti regionali, nazionali e comunitari per lo start-up d’impresa



PatLib
- Servizio col quale la Camera di Commercio offre a tutte le 

imprese e/o start up e/o aspiranti imprenditori un primo 
orientamento gratuito con un consulente per la Proprietà 

Industriale per scoprire come tutelare una creazione invenzione;
- effettua ricerche di anteriorità marchi e brevetti;

- offre tutoraggio gratuito in modo da mettere in condizione 
l'impresa o aspirante imprenditore di effettuare autonomamente 

delle ricerche di anteriorità su database gratuiti.



I Punti Impresa Digitale sono strutture di servizio localizzate presso le 
Camere di commercio dedicate alla diffusione della cultura e della 

pratica della diffusione del digitale nelle MPMI (Micro Piccole Medie 
Imprese) di tutti i settori economici.

I PID delle Camere di commercio realizzano 
eventi formativi e informativi per le imprese diretti a favorire la crescita 
della consapevolezza attiva (“awareness”) sulle soluzioni possibili offerte 

dalle tecnologie abilitanti di Impresa 4.0

PID Punto Impresa Digitale



I PID hanno progettato e sviluppato due strumenti di assessment
digitale per capire il livello di digitalizzazione interno all’impresa che 

presentano due differenti livelli di approfondimento

I PID mettono a disposizione delle imprese dei voucher digitali per 
l’acquisto di servizi di consulenza, formazione e tecnologie in ambito 4.0: 

un sostegno tangibile a favore della digitalizzazione delle micro piccole e 
medie imprese italiane.

PID Punto Impresa Digitale



Formazione – Mentoring
Call for ideas – incubatore/acceleratore

Si tratta di bandi pubblici che (per esempio) il MIP – Murate Idea 
Park apre ogni 6 mesi, attraverso cui si ricercano idee di imprese 

innovative ad alto contenuto tecnologico.
I progetti più promettenti selezionati accedono ad un programma 
di formazione e mentoring, lungo dodici mesi, per trasformarsi in 

imprese pronte al lancio sul mercato.



Formazione – Mentoring
Call for ideas – incubatore/acceleratore

Percorso di preincubazione
Questa fase, tipica del MIP, inizia con l’affiancamento dei mentor
e degli esperti di settore ai team selezionati, che inizieranno così 

un percorso di formazione della durata di 3 mesi circa per lo 
sviluppo della propria idea di impresa: dall’elaborazione della 

proposta progettuale alla realizzazione di un pitch di 
presentazione.



Formazione – Mentoring
Call for ideas – incubatore/acceleratore

Durante il SELECTION DAY la giuria di esperti selezionata da 
MIP assisterà alla presentazione dei pitch e dei progetti di 

ciascun team.



Formazione – Mentoring
Call for ideas – incubatore/acceleratore

Percorso di incubazione

I team vincitori entrano quindi in un percorso di incubazione della 
durata di 12 mesi in affiancamento con i mentor di settore per la 
realizzazione di un prototipo del servizio/prodotto offerto e per 

una prima market validation.



Link tra idee e risorse umane
Spazi di co-working

Un esempio di acceleratore - il caso Nana Bianca
HUBBLE

Hubble è un programma di accelerazione di 16 
settimane dedicato a startup digitali in fase seed o pre-seed. Si 

articola in 4 mesi di puro venture building e supporta ogni 
progetto imprenditoriale con un grant fino a €100.000. 



HUBBLE
Il programma offre una mentorship internazionale e di alto 

profilo, consulenze ad hoc con esperti di settore, workshop 
dedicati e networking, oltre a servizi digitali con i principali 

player del mercato. Un progetto dove la formazione viaggia in 
parallelo con il lavoro svolto da ogni team sulla propria idea, in 
ottica di learning by doing. Hubble prende forma attraverso la 

collaborazione di Fondazione CR Firenze, punto di riferimento 
per il supporto del territorio, Nana Bianca, primo startup studio e 

incubatore certificato digitale in Italia e Fondazione per la 
Ricerca e l’Innovazione che garantisce l’alta formazione e il link 

con l’Università.



Start up Contest (UniFI StartUp Campus)
Call for ideas “Impresa Campus Unifi 2024” Training e mentoring 

di accompagnamento per progetti di impresa giovanile 
universitaria - scadenza 17 gennaio 2024



Start up Contest (UniFI StartUp Campus)
Call for ideas

Chi può partecipare
Singoli senza progetto, singoli con progetto, team con progetto. Il 
proponente è colui che presenta la domanda di partecipazione e 

dovrà essere un soggetto che ha seguito/sta seguendo un 
percorso di studio presso l’Università di Firenze, con meno di 40 

anni



Start up Contest (UniFI StartUp Campus)
Call for ideas

Attività e contenuti
Il percorso ha una durata di circa 4 mesi ed è diviso in due fasi:

Prima fase (circa 30 ore): aperta a tutti coloro che fanno 
domanda di partecipazione, centrata su team building e messa a 

fuoco dei progetti, analisi propensione imprenditoriale e 
valutazione del potenziale imprenditoriale, individuazione del 

mercato di riferimento, business model, raccolta e analisi dei dati
Seconda fase (circa 30 ore): rivolta ai team che superano la 

selezione intermedia, dedicata a interviste di validazione, 
metriche dell’innovazione, strategia, dimensionamento del 

mercato e analisi dei competitor



Start up Contest (UniFI StartUp Campus)
Call for ideas

Come si partecipa
L’accesso a Impresa Campus Unifi è regolato da appositi bandi.

Dopo una prima fase aperta a tutti coloro che hanno fatto 
domanda, i progetti sono sottoposti a valutazione da parte di una 

commissione interna.
Chi promuove il percorso

Il percorso è promosso dal Centro di Servizi di Ateneo per la 
Valorizzazione della Ricerca e la gestione dell’Incubatore 

universitario (CsaVRI) con la collaborazione della Fondazione 
per la Ricerca e l’Innovazione e il contributo della Fondazione CR 

Firenze.

https://www.unifi.it/p10070.html#bandi


Il contributo dei Business Angels
IAG (Italian Angels for Growth)

BAN (Business Angels Network)
Cercano team imprenditoriali con progetti innovativi e concreti, 

capaci di andare dall’idea alla realizzazione.

Offrono il network di business angel, tra i quali mentor con 
esperienza a sostegno della crescita della tua azienda. 

Investono da €0,2 a €1,5 milioni (operazioni tipiche di IAG)



2 Elementi fanno la differenza
Quando si tratta di sviluppare una giovane impresa innovativa, 
la disponibilità di capitali e la conoscenza del mercato sono 

gli elementi che fanno la differenza. Affidandosi ai Business 
Angels la startup avrà a disposizione le competenze e il business 
network di professionisti esperti ed affermati nel loro settore. 

Grazie ai Club Deal, in cui più investitori impegnano 
collettivamente i propri capitali, potrà godere di investimenti 

maggiori rispetto a quelli di singoli business angel. E inoltre potrà 
contare sul sostegno concreto del Champion, cioè il socio che 

oltre ai capitali investirà parte del suo tempo per aiutare la 
giovane impresa a raggiungere i propri obiettivi.
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